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ПРЯМАЯ РЕЧЬ / Новые законы 
и технологии существенно 
меняют правила игры

Цена важна всегда

Андрей Кутузов

В условиях нестабильной эко-
номики роль профессиональной 
оценки возрастает: без точного 
определения стоимости невоз-
можно провести сделку, защи-
тить интересы в суде или рас-
считать капитализацию компа-
нии. О том, какие задачи решает 
независимая оценка, как меня-
ются требования к рынку и где 
уже применяются новые техно-
логии, в интервью рассказыва-
ет Кирилл Кулаков, соучреди-
тель ООО «Центр независимой 
экспертизы собственности» 
(ЦНЭС), президент СРО РАО.

По вашему опыту, почему 
спрос на услуги оценки сохра-
няет устойчивость?

Кирилл Кулаков: Профессиональ-
ное и независимое определе-
ние стоимостного эквивален-
та имущества и бизнеса в лю-
бой экономической ситуации 
остается востребованным. Без 
знания цены невозможно осу-
ществить ни одну сделку, изме-
рить эффективность проекта 
или бизнеса в целом, капитали-
зацию компаний на фондовом 
рынке и т.д. Помимо этого обя-
зательность определения стои-
мости в ряде случаев обуслов-
лена в законодательстве РФ.

В каких ситуациях заказ-
чика услуги оценки наиболее 
востребованы? Какие задачи 
стоят в рамках таких про-
ектов и что в итоге получа-
ет клиент? Какие новые ра-
боты в области оценки вы-
полняет ваша группа?

Кирилл Кулаков: В период кризис-
ной или нестабильной эконо-
мики наиболее востребована 
оценка для целей банкротства, 
реструктуризации предпри-
ятий, слияния и поглощения 
компаний, а также для разреше-
ния различных антикризисных 
или спорных ситуаций, в том 
числе в рамках судопроизвод-
ства. В качестве примера можно 
выделить многочисленные спо-
ры о рыночной стоимости объ-
ектов недвижимости, подлежа-
щих изъятию для государствен-
ных нужд, например, при реа-
лизации проектов комплексно-
го развития территорий (КРТ). 

По-прежнему остается акту-
альным оспаривание кадастро-
вой стоимости объектов недви-
жимости, особенно в г. Москве 
и Санкт-Петербурге, в которых 
государственная кадастровая 
оценка (ГКО) проводится каж-
дый год. В 2026 году по всей Рос-
сии стартует новый тур ГКО зе-
мельных участков, а в 2027 году 
будут переоценены все объекты 
капитального строительства. 

Из новых работ в области 
оценки, которые мы выполни-
ли, можно выделить масштаб-
ный проект по заказу ПАО «Газ-
пром» по определению сораз-
мерной платы за сервитуты зе-
мельных участков в зоне трас-
сировки линейно-протяжен-
ных объектов (газопроводов, 
нефтепроводов и т.п.) в различ-
ных субъектах РФ.

Могли бы вы оценить, каким 
образом проявили себя за по-
следний год нововведения в 
области обязательной оцен-
ки государственного имуще-
ства (повышение уровня от-
ветственности оценщиков 
и другие требования)? Меня-
ется ли от этого качество 
услуг? 

Кирилл Кулаков: Данные нововве-
дения сейчас находятся на ста-
дии итогового утверждения в 
рамках изменения № 135-ФЗ 
«Об оценочной деятельности в 
Российской Федерации», пока 
они приняты Государственной 
Думой ФС РФ только в первом 
чтении. Поэтому дать ответы 
на указанные вопросы пока 
нельзя. Можно лишь сделать 
прогноз, что с рынка оценки 
государственного имущества 
уйдут небольшие компании, 
не обладающие соответствую-
щим опытом и квалифициро-
ванными сотрудниками, что, 
по идее, должно положительно 
сказаться на качестве услуг. А 
вот в части ужесточения ответ-
ственности за любые, то есть 
не только обязательные оцен-
ки можно ожидать резкого 
увеличения жалоб и исков на 
оценщиков с целью компенса-
ции нанесенного их оценками 
убытков.

По вашим наблюдениям, на-
чал ли свою работу (с 1 янва-
ря 2025 года) единый рынок 
оценочных услуг в масшта-
бах ЕАЭС? В чем это прояв-
ляется? Проводила ли ваша 
компания оценку не в Рос-
сии? Есть ли примеры оцен-
ки нероссийских компаний 
на территории РФ?

Кирилл Кулаков: Единый рынок 
оценочных услуг на данный 
момент в РФ свою работу не 
начал, так как для этого тре-
буется еще внести ряд уточ-
нений и дополнений в россий-
ские нормативные акты, осо-
бенно в части тождественных 
требований к квалификации и 
ответственности оценщиков 
из стран ЕАЭС как к россий-
ским оценщикам. Тем не ме-
нее практика оценки активов 
не в России у нашей компании 
есть, но осуществляется она 
не в формате ЕАЭС, а с уче-
том требований, например, 
Международных стандартов 
оценки (МСО) или Стандартов 
оценки RICS сотрудниками, 
имеющими членство в RICS 
или иное признаваемое в мире 
членство, степень или квали-
фикацию.

Актуально ли для россий-
ского оценщика в 2025 году 
использование ИИ, больших 
данных, блокчейна и т.д. 
или это пока технологии за-
втрашнего дня? В какие на-
правления оценочной дея-
тельности новые техноло-
гии проникли и проникают 
наиболее интенсивно?

Кирилл Кулаков: Безусловно, оце-
ночная деятельность не стоит 
в стороне от указанного про-
гресса. Новое программное 
обеспечение, интернет-агрега-
торы, ИИ и т.п. уже весьма ак-
тивно используют оценщики, 
особенно при оценке массовых 
или стандартных объектов, при 
обработке больших массивов 
рыночных аналитических дан-
ных или исходных материалов, 
полученных от заказчиков. На-
пример, уже много лет эти ин-
струменты используются при 
оценке квартир для ипотеки, 
стандартного автотранспорта 
(в том числе для целей расчета 
ущерба от ДТП) и оборудова-
ния и т.д. 

Полноценный  
запуск общего  
рынка в ЕАЭС требует  
ряда нормативных  
изменений

Автоматизацию чаще  
всего используют  
в работе с ипотекой  
и автострахованием

кадры / Вузы не видят 
притока студентов-
оценщиков

Есть чему поучиться

Любовь Марова,  
лектор профильных программ переподготовки МФЮА

В последние годы потребность в услугах профессио-
нальных оценщиков заметно выросла по ряду причин, 
одна из которых — уход иностранных компаний с рос-
сийского рынка. В большинстве случаев эти процессы 
были связаны с передачей активов местному менед-
жменту, но зачастую бизнес проводил и сделки по сли-
янию и поглощению. В рамках этих процедур оценщи-
ки сыграли немаловажную роль, определяя справед-
ливую стоимость предприятий. Но к концу 2024 года 
большинство таких процессов завершилось — и, каза-
лось бы, спрос на услуги оценщиков должен был замет-
но охладеть.

Тем не менее в определенных направлениях компе-
тенции таких специалистов стали еще более востребо-
ваны. Это преимущественно связано с укреплением на-
ционального технологического суверенитета. Многие 
компании включились в НИОКР, в результате чего вы-
росло число регистрируемых патентов. 

Поскольку инновационные разработки всегда яв-
ляются капиталозатратным процессом, их результаты 
должны иметь понятную и справедливую стоимость — и 
это особенно важно при оценке стоимости всего бизне-
са, особенно если у его владельцев есть намерения по 
дальнейшему привлечению инвестиционного капитала 
и последующему проведению процедур pre-IPO и IPO.

Важно понимать, что запрос на услуги 
оценщиков формируется исходя из объектив-
ной экономической обстановки.

решение / Страховые компании внедряют новые  
технологии в анализ стоимости нанесенного ущерба

Машины разберутся

Евгений Семенов

Р
азвитие технологий и по-
явление новых видов угроз 
заставляют страховой биз-
нес перестраивать под-
ходы к оценке активов и 

ущерба. Если еще несколько лет 
назад андеррайтинг во многом 
был ручным процессом, то сегод-
ня на первый план выходят боль-
шие данные, искусственный ин-
теллект и новые цифровые ин-
струменты.

Операционный директор 
«Росгосстраха» Евгений Ильин 
в разговоре с «РГ» отмечает, что 
перелом произошел около 5–7 
лет назад, когда началась подго-
товка к индивидуальной оценке 
риска в рознице. 

«В последние годы благода-
ря развитию технологий мож-
но считать, что каждый полис в 
массовых видах стал оценивать-
ся индивидуально, зачастую по 
более чем 100 критериям, вклю-
чая в том числе такие интерес-
ные факторы, как геопозициони-
рование и многолетняя история 
взаимоотношений с клиентом по 
абсолютно всем видам страхова-
ния», — пояснил он. 

По словам эксперта, тренд на 
применение искусственного ин-
теллекта выходит за рамки рас-
чета тарифов. Уже сегодня тех-
нологии используются для про-
гнозирования рисков на основе 
данных с умных датчиков, встро-
енных в систему «умного дома». 
Это позволит страховщикам 
предлагать профилактические 
решения еще до наступления 
страхового случая.

Сильнее всего изменения за-
метны в автостраховании, стра-

ховании имущества и здоровья. 
Операционный директор «Со-
вкомбанк Страхование» Вла-
дислав Синцов рассказал, что на 
оценку повлияло использование 
данных телематики и IoT. 

«В автостраховании и страхо-
вании жизни и здоровья активно 
внедряются данные с носимых 
устройств и телематических дат-
чиков», — рассказывает Синцов. 
По его словам, для страхования 
имущества все чаще используют 
спутниковые снимки и геодан-
ные, что особенно важно в усло-
виях учащающихся природных 
катастроф.

«Применяется различное 
продвинутое моделирование со 
специальным ПО для симуляции 
катастроф с учетом специфи-
ки объекта, — рассказывает экс-
перт.  — ИИ-алгоритмы, прогно-
зирование редких событий на ос-
нове больших данных и машин-
ного обучения. Также различ-
ные технологии мониторинга в 
реальном времени, IoT-датчики: 
контроль вибраций, температу-
ры, давления на опасных произ-
водствах».

В духе времени
Новые вызовы формируют 

целые сегменты рынка. Так, стра-
хование киберрисков и рисков 
применения искусственного ин-

теллекта становится одной из са-
мых сложных, но в то же время 
перспективных с точки зрения 
страхового бизнеса областей. 

Руководитель отдела аудита 
соответствия требованиям ин-
формационной безопасности 
«Инфосистемы Джет» Павел 
Новожилов напомнил, что при-
нятый в прошлом году закон об 
обязательном страховании от-
ветственности в рамках экспери-
ментальных правовых режимов 
с применением ИИ стал первым 
законодательным признанием 
необходимости такого вида стра-
хования. Однако, по его словам, 

отсутствие методик и быстрое 
развитие угроз серьезно ослож-
няют работу.

Совладелец страхового бро-
кера Mains Сергей Худяков под-
черкивает, что в киберстрахова-
нии отсутствуют единые стан-
дарты и методики оценки состо-
яния ИТ-инфраструктуры ком-
паний-страхователей, вероятно-
сти возникновения возможных 
киберрисков и потенциального 
ущерба от них. 

В результате расхождения в 
премиях между страховщика-
ми по одному и тому же догово-
ру могут достигать кратных ве-
личин. 

«При обращении к несколь-
ким страховщикам одна и та же 
компания может получить не-
сколько различающихся оценок. 
Например, размер страховой 
премии по договору киберстра-
хования с покрытием в 1,5 мил-
лиарда рублей может колебать-
ся в диапазоне от 15 до 50 мил-
лионов рублей в зависимости от 
страховщика», — рассказывает 
эксперт.

Не меньше сложностей воз-
никает и при страховании иму-
щества. По словам Худякова, 

оценщики должны учитывать 
реальные параметры объекта — 
от пожарной безопасности до ка-
чества материалов и систем сиг-
нализации. Дополнительно уси-
лилось значение человеческого 
фактора: нередки случаи под-
жогов или нарушений техники 
безопасности. Заместитель ге-
нерального директора по андер-
райтингу АО СК «Двадцать пер-
вый век» Евгений Изотов отме-
тил, что к сложно оцениваемым 
относятся и риски воздействия 
БПЛА.

На перспективу
В ближайшие годы ключевым 

трендом станет персонализация. 
Владислав Синцов отмечает, что 
компании будут предлагать кли-
ентам тарифы, учитывающие 
индивидуальные предпочтения 
и характеристики. 

«ИИ и машинное обучение 
продолжат активно менять про-
цесс андеррайтинга. Автомати-
зация и цифровизация позволят 
повысить эффективность и сни-
зить временные затраты, бы-
стрее реагировать на тренды и 
различные изменения», — уве-
рен он.

По прогнозам опрошенных 
«РГ» экспертов, развитие про-
граммных продуктов для андер-
райтинга с применением боль-
ших данных и технологий ис-
кусственного интеллекта будет 
только ускоряться. «Кажется, 
что технология генеративного 
ИИ может сделать реальным су-
ществование полностью цифро-
вых страховых компаний и бро-
керов», — считает Сергей Ху-
дяков.

Таким образом, страховой 
бизнес переживает глубокую 
трансформацию: новые риски 
требуют инновационных ин-
струментов, а цифровизация 
превращает оценочную деятель-
ность в более точный и динамич-
ный процесс. В ближайшие годы 
именно технологичность станет 
главным конкурентным преиму-
ществом. 

Глубокие компетенции специалистов-оцен-
щиков позволяют им работать с финансо-

выми потоками крупных компаний и высту-
пать советниками по инвестициям

Новая волна публичных размещений 
в России пройдет по более осторож-
ным оценкам, уверены финансисты

А к ц ен  т 

от рас л ь  е щ е  д а л е к а  от  в ы ра б от к и 

е д и н о й  м е то д ол о г и и  п о д с ч е та  

у р о н а  от  к и б е рата к  

Кирилл Кулаков: Оценка должна 
быть актуальна реалиям времени 
и решать конкретные задачи.

Стоимость полисов для автовла-
дельцев сейчас рассчитывается 
по более чем 100 показателям.
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в тему

В России для работы в сфере оценки требуется не только высшее обра-
зование, но и сертификат о квалификации, а также членство в саморегу-
лируемой организации. С 1 апреля 2018 года все оценщики обязаны раз 
в три года проходить квалификационный экзамен. Допуск к нему получа-
ют специалисты, прошедшие профильное обучение и имеющие не ме-
нее трех лет опыта работы. Такая система требований позволяет поддер-
живать высокий профессиональный уровень оценщиков и обеспечива-
ет постоянный контроль за качеством их работы со стороны саморегу-
лируемых организаций. Поправки в Закон «Об оценочной деятельности 
в РФ» позволяют российским специалистам работать на территории 
ЕАЭС, а коллегам из этих стран — на территории РФ. Перечень локаль-
ных документов, необходимых оценщикам из разных стран для осу-
ществления деятельности в других странах ЕАЭС, был закреплен в соот-
ветствующем решении Высшего Евразийского экономического совета 
от 10 декабря 2021 года № 23.
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ОПЫТ / Бизнес 
требует более 
прогнозируемой 
окупаемости 
инвестпроектов

Делимся 
экспертизой

Федор Спиридонов,  
управляющий партнер 

Группы SRG 

Бизнес постоянно раз-
вивается, драйвером 
для этого выступают ин-
вестиции. Активы поку-
паются и продаются — 
каждая крупная сделка 
порождает необходи-
мость их оценки. По мере 
снижения ключевой став-
ки их число будет только расти — то же будет и со спро-
сом на услуги оценщиков.

Важно обеспечить надежность
В настоящее время значительную роль в сегменте 

слияний и поглощений играет государство. Растет так-
же число инвестпроектов с госучастием. В связи с этим 
вырос спрос на финансовое моделирование, которое 
помогает наглядно оценить эффективность вложений 
в актив. Группа SRG за прошедший год реализовала 
свыше 20 проектов ГЧП и концессий, а общий бюджет 
строительства сопровождаемых нами инвестицион-
ных проектов превысил 800 миллиардов рублей.

SRG сопровождает бизнес на всех этапах: от проек-
тирования и привлечения финансирования до ввода 
объекта в эксплуатацию, обеспечивая баланс финан-
сово-экономических показателей для всех участников 
проекта. Нам доверяют за счет высокой комплексной 
экспертизы емких инвестиционных проектов. Мы по-
строили уже более 1 тысячи финансовых моделей для 
крупнейших предприятий на всей территории РФ, а 
стоимость ежегодно сопровождаемых нами проектов в 
различных отраслях — более 1 триллиона рублей.

Основной движущей силой рынка оценочных ус-
луг является потребность покупателей, продавцов и 
кредиторов в надежной информации перед приняти-
ем решений, связанных с активами. Как правило, ин-
вестпроекты и сделки M&A реализуются за счет заем-
ных средств, следовательно, все стороны заинтересо-
ваны в объективной оценке будущих денежных пото-
ков и минимизации риска невыплаты задолженности. 

Сегодня отрасль характеризуется увеличением 
спроса на комплексные услуги. Традиционная финан-
совая оценка дополняется проведением процедуры 
due diligence (комплексная предынвестиционная про-
верка), включающей анализ финансовых показателей, 
налоговых обязательств, юридических аспектов и по-
тенциальных рисков.

Новые векторы
Среди ключевых тенденций, определяющих сегод-

няшнюю оценочную отрасль, также можно выделить 
увеличение количества проектов комплексного раз-
вития территорий (КРТ) как в Москве, так и в других 
регионах. КРТ представляет собой одно из важней-
ших направлений деятельности, сопряженное с необ-
ходимостью всестороннего подхода к оценке всего 
комплекса мероприятий. Такие проекты требуют не 
только оценки рыночных стоимостей объектов 
недвижимости, но и детального расчета затрат на ин-
фраструктурные мероприятия, социальные обяза-
тельства и возможные последствия принятия управ-
ленческих решений. Группа SRG за прошедший год 
реализовала более 50 проектов КРТ на всей террито-
рии России.

Консультант несет особую ответственность за пра-
вильность расчетов, поскольку неверная оценка мо-
жет привести к значительным финансовым 
потерям. Более того, он берет ответствен-
ность за эти расчеты. 

Федор Спиридонов.
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Борис Богоутдинов, управляющий 
партнер консалтинговой группы  

«2Б Диалог», к.э.н

Оглядываясь на 2024 год, 
можно однозначно сказать, 
что рынок консалтинговых 

услуг достиг новой стадии раз-
вития. Клиентам нужен ком-
плексный консалтинг — сочета-
ние финансовых, строитель-
ных и технологических иссле-
дований в одном «пакете». Не-
зависимо от формата услуги, 
будь то отчет об оценке, судеб-
ное заключение или финансо-
во-экономическое обоснова-
ние, ключевая ценность для за-
казчика заключается в досто-
верности и проверяемости 
аргументации.

Экономические изменения 
под воздействием санкций сме-
стили спрос в сторону интегра-
ции. Основной профессиональ-
ный вызов, который мы при-

няли, — высокая неопределен-
ность и дефицит релевантных 
данных. Наш ответ, как и всег-
да, — глубокая экспертиза биз-
нес-процессов клиента и спо-
собность обоснованно защи-
щать свое профессиональное 

мнение перед контролирующи-
ми органами и в судах. Мы гор-
димся тем, что создаем полно-
ценные решения, которые по-
могают нашим клиентам уве-
ренно двигаться вперед в ре-
альном бизнесе. 

Несмотря на вызовы рынка, 
мы активно занимаемся раз-
работкой новых методических 
рекомендаций для повышения 
прозрачности и эффективно-
сти бизнеса.

Наши услуги по-прежнему 
востребованы в оценке нема-
териальных активов, бизнеса, 
финансовом консалтинге, но 
мы видим рост и в других на-
правлениях группы: реструк-
туризация, судебные разби-
рательства, комплексное раз-
витие территорий, реализа-
ция федеральных целевых про-
грамм, бухгалтерский учет. 
Результат нашей работы — ба-
ланс интереса всех сторон, под-

твержденный качеством дока-
зательной базы.

Наша сильная сторона — 
умение реализовывать нетри-
виальные и сложные задачи 
клиентов в области финансово-
го и технического консалтинга, 
с которым компания успешно 
справляется до сих пор. 

Автоматизация рутинных 
операций и использование ИИ-
агентов уменьшили трудоза-
траты, а дополнительное время 
дает возможность концентра-
ции на решении сложных задач 
в отраслевой экспертизе и ком-
плексных проектах. 

В ближайшие годы мы уви-
дим усиление специализации 
и комплексный подход и у дру-
гих участников рынка. Востре-
бованы будут те, кто дает клиен-
ту обоснованное комплексное 
решение, которое будет устой-
чиво для принятия правильных 
управленческих решений. �

Евгений Семенов

Только за восемь месяцев 
этого года совокупный 
ущерб от кибератак в рос-

сийском корпоративном секто-
ре может составить 1,5 трлн ру-
блей, сообщал зампред правле-
ния Сбербанка Станислав Куз-
нецов. Он отметил, что ситуа-
ция в целом стремительно ухуд-
шается: в последнее время чис-
ло атак на разные организации 
выросло в два-три раза. Причем 
таким угрозам подвергалась 
каждая вторая компания, и для 
80 процентов из них послед-
ствия были очень серьезными — 
бизнес столкнулся либо с фи-
нансовыми, либо с репутацион-
ными потерями.

По итогам года цифры могут 
оказаться еще больше. Этим ле-
том в рамках ЦПИР руководи-
тель практики «Кибербезопас-
ность» компании «Технологии 

доверия» Максим Иванов де-
лился собственным прогнозом, 
по которому число атак за весь 
2025 год может вырасти от 70 
до 200 процентов в сравнении с 
2024 годом. 

Но и это, по его мнению, не 
самое страшное: корень про-
блемы не в количестве нападе-
ний на корпоративную сетевую 
инфраструктуру, а в их сложно-
сти и изобретательности. 

Сейчас преступники ком-
бинируют сразу несколько эф-
фективных подходов: продви-
нутый фишинг, уязвимости 
«нулевого дня», а также вне-
дряют в системы жертв специ-
альные программы, разрабо-
танные именно под них.

В частном секторе чаще все-
го атакам подвергаются роз-
ничная торговля, финансовая 
и ИТ-сферы. Их привлекатель-
ность для преступников растет 
в первую очередь из-за высо-

кой степени цифровизации та-
кого бизнеса. По той же причи-
не растет интерес и к государ-
ственному сектору.

«Сегодня  в  числе  глав-
ных целей становятся госу-
дарственный сектор, государ-
ственные структуры, мини-
стерства, ведомства, админи-
страции, субъекты Россий-
ской Федерации, государствен-
ные структуры. И это говорит 
о том, что не просто интерес в 
том, чтобы атаковать именно 
госсектор, это говорит и о каче-
стве уровня киберзащиты», — 
рассказал Станислав Кузнецов.

В какой степени бизнес 
осознает критичность сло-
жившейся ситуации — вопрос 
спорный. 

С одной стороны, на рынке 
существенно вырос спрос на 
найм специалистов по кибер-
безопасности: в начале лета 
было открыто почти 42 тысячи 

таких вакансий, что составляет 
почти половину от общего ко-
личества таких предложений в 
2024 году. 

При этом 85 процентов ком-
паний рассказали, что плани-
руют проводить киберучения 
— на 10 п.п. больше, чем годом 
ранее. В основном они гото-
вы выделить на это до 500 ты-
сяч рублей в пересчете на со-
трудника, а обучать большин-
ство компаний собиралось от 
трех до 10 человек. Кроме того, 
треть предприятий планирова-
ли устраивать такие мероприя-
тия ежеквартально.

Но в то же время почти поло-
вина компаний с выручкой от 2 
миллиардов рублей в год рабо-
тают даже без базовых средств 
киберзащиты, показало другое 
отраслевое исследование. Это 
значит, что у них нет ни анти-
вирусов, ни систем резервного 
копирования. �

капитал / Финансисты уверены, что новая волна публичных размещений российских инновационных  
компаний будет проходить по более осторожным и справедливым оценкам

Придется не жадничать
Александр Фейст

Н
а фоне снижения клю-
чевой ставки в России 
вновь оживает интерес 
к инвестициям в ком-
пании, выходящие на 

рынок капитала. Однако для 
успешного размещения акций 
на стадиях pre-IPO и IPO важ-
но, чтобы их рыночная оценка 
была прозрачной и справедли-
вой. Опрошенные «РГ» экспер-
ты отмечают: подходы к оцен-
ке бизнесов за последние годы 
претерпели заметные измене-
ния, так как инвесторы стали 
значительно осторожнее.

Подход к снаряду
Основатель финтех-плат-

формы SharesPro Денис Аста-
фьев отмечает, что российский 
рынок pre-IPO и IPO с 2023 года 
становится более зрелым. «Пре-
имущество получают компа-
нии с прозрачной отчетностью 
и устойчивыми результатами, 
а не проекты с гипотетическим 
ростом выручки. Участие стар-
тапов без сильной финансовой 
базы минимизируется», — ска-
зал он в разговоре с «РГ». 

Но в то же время, констати-
рует эксперт, высокая ключевая 
ставка сделала фондовый рынок 
альтернативой дорогому креди-
тованию, но оценки при разме-
щении стали более консерва-
тивными.

Старший ана литик PFL 
Advisors Федор Наумов добав-
ляет, что инвесторы больше не 
готовы «покупать будущие ре-
зультаты» без подтверждения 
текущими показателями. Ры-
нок, по его мнению, обжегся на 
неисполненных прогнозах ком-
паний, вышедших на IPO в 2022—
2024 годах. Это сделало инвесто-

ров осторожнее, а реальных сде-
лок стало заметно меньше. 

По его словам, в условиях, 
когда крупные интернет-серви-
сы, в основном становившиеся 
публичными в тот период, про-
должают занимать все новые 
ниши. Так что для потенциально 
способных выйти на массово-
го инвестора игроков важно де-
монстрировать не только хоро-
шие финансовые показатели, но 
и серьезные конкурентные пре-
имущества в узких сегментах.

На перспективу
По словам портфельно-

го управляющего УК «РСХБ 
Управление Активами» Алек-
сандра Власенко, в целом ны-
нешние оценки бизнесов явно 
занижены. «Причинами стали 
учет большего количества ри-
сков, принимаемых во внима-
ние инвесторами, в том числе 
рисков неисполнения собствен-
ных прогнозов компаний по вы-
ручке, маржинальности и доли 
рынка», — говорит он. 

Но все же главная пробле-
ма — в экстремально высокой 
стоимости заемных средств из-
за высокой ключевой ставки. 

Это влияет на стоимость соб-
ственного капитала и, как след-
ствие, на оценку самого бизне-
са. Поэтому он считает, что ком-
паниям особенно важно под-
тверждать прогнозы отчетно-
стью. И если факт немного пре-
восходит прогноз, то это одно-
значно будет воспринято рын-
ком как хороший сигнал.

Аналогичной позиции при-
держивается Федор Наумов. 
Он отмечает, что при ключе-
вой ставке около 18 процентов 
и доходности длинных ОФЗ под 
14 процентов даже растущие 
компании оцениваются в пре-

делах 5—8 P/E, что в целом счи-
тается весьма низким показа-
телем. «Снижение ставок до 
10 процентов позволит выхо-
дить на рынок с оценками выше 
10 P/E и даже до 12—15 P/E», — 
подчеркивает он.

Дело техники
С точки зрения методологии 

оценки бизнесов, радикальных 
изменений все же не произо-
шло. Организаторы размеще-
ний по-прежнему опираются 
на мультипликаторы P/E, EV/
EBITDA, дисконтированные де-
нежные потоки и независимые 
отчеты оценщиков. Как уточ-
няет Денис Астафьев, финаль-
ный диапазон цен определяет-
ся по итогам roadshow и сбора 
заявок, причем эмитентам при-

ходится предоставлять дисконт 
к справедливой стоимости, что-
бы обеспечить спрос при низ-
кой активности фондов и част-
ных инвесторов.

Руководитель управления 
рынков акционерного капитала 
ИФК «Солид» Александр Сту-
денский отмечает, что в послед-
ние годы главной новеллой ста-
ло выделение двух типов IPO — 
с участием как розничных, так 
и институциональных инве-
сторов, и сделок, где участву-
ют только инвесторы-физлица. 
Их принципиальное отличие 
в том, что в первом случае глу-
бина дисконта больше, так как 
институционалы сильнее влия-
ют на цену. 

В сегменте pre-IPO, по его 
словам, рынок институциона-

лизируется, но пока остается 
«мелким» и ограниченным по 
объему капитала. 

«Рынок pre-IPO в настоя-
щее время продолжает выраба-
тывать «правила игры», в том 
числе в части подходов к оцен-
ке — многие сделки проходят 
с премией по мультипликато-
рам к публичным аналогам, что 
нетипично и в моменте являет-
ся неплохой возможностью для 
эмитентов по привлечению ак-
ционерного капитала по при-
влекательным оценкам», — го-
ворит Александр Студенский. 

В то же время, добавляет он, 
возможности по привлечению 
большого количества капитала 
на данном рынке остаются огра-
ниченными в силу небольшой 
«глубины» рынка таких разме-

щений. В частности, в силу ре-
гуляторных ограничений по до-
ступу розничных инвесторов.

Режим ожидания
Сейчас топ-менеджеры ком-

паний часто говорят о том, что 
их компании технически гото-
вы к IPO, но ожидают «лучших 
условий». Александр Власенко 
поясняет, что речь идет о совпа-
дении рыночной оценки с пред-
ставлениями акционеров. «На-
пример, взглянув в лицо реаль-
ности, получив обратную связь 
со стороны инвестбанкиров 
и профессиональных инвесто-
ров, компания может снизить 
свои аппетиты, и тогда диапазо-

ны оценок совпадут, что приве-
дет к сделке», — говорит он.

Директор департамента кор-
поративных финансов «Цифра 
брокер» Роман Соколов указы-
вает на дефицит именно инсти-
туционального капитала. 

«Текущий рынок первич-
ных размещений испытывает 
существенный дефицит капи-
тала, и в первую очередь дефи-
цит капитала институциональ-
ных инвесторов, — говорит он 
в разговоре с «РГ». — Сравнивая 
сделки последних лет со сдел-
ками, которые происходили 

ранее на рынке, наблюдалось 
существенное снижение сред-
него чека сделки при активиза-
ции роли розничного инвесто-
ра в размещении».

В целом все собеседники 
«РГ» сходятся во мнении, что 
для оживления рынка ключевая 
ставка должна устойчиво сни-
зиться хотя бы до 10—12 про-
центов. Денис Астафьев гово-
рит, что именно этот диапазон 
способен вернуть деньги из де-
позитов в акции. Александр Вла-
сенко считает, что при ставке 
ниже 10 процентов мультипли-
каторы компаний приблизятся 
к историческим значениям по 
отрасли и многие бизнесы полу-
чат позитивную переоценку — 
причем даже в том случае, если 
их темпы роста будут довольно 
скромными. 

Роман Соколов более осто-
рожен: «Сложно дать однознач-
ный ответ, так как многое зави-
сит от отраслевой принадлеж-
ности компании, планирующей 
проведение IPO, стоимости ее 
фондирования, уровня кредит-
ной нагрузки». 

При этом, подчеркивают 
эксперты, даже при снижении 
ставок инвесторы будут ждать 

дисконта к справедливой сто-
имости, иначе интереса к раз-
мещениям не будет. Это зна-
чит, что при адекватной оценке 
стоимости активов инвесторы 
смогут рассчитывать на потен-
циально более высокую доход-
ность и аппетит к риску вернет-
ся на рынок. Александр Власен-
ко отмечает, что дисконты мо-
гут быть больше или меньше 
в зависимости от размера ком-
пании, уровня листинга и пла-
нируемого free-float. Но само 
по себе это обязательное ус-
ловие.

«Инвестирование на IPO 
обязательно должно предпо-
лагать какой-то существенный 
дисконт к справедливой стои-
мости, в зависимости от плани-
руемого срока удержания пози-
ции. К примеру, при сроке ин-
вестиций на год такой дисконт 
может быть в районе 20 процен-
тов, на два уже не менее 30 про-
центов», — подытожил он. 

МНЕНИЕ / Бизнес меньше интересуется отдельными услугами 
и ищет комплексную консалтинговую поддержку

По полной программе
практика / Половина российских компаний в этом году уже 
столкнулись с кибератаками и их последствиями

Всех касается

А к ц ен  т 

с е го д н я  н а  п е р в ы й  п л а н  в ы хо д я т 

у сто й ч и в ы е  п о к а зат е л и  б и з н еса ,  

а  н е  е го  « т е х н ол о г и ч н о ст ь »

Дисконт в момент IPO может 
составлять до 30 процентов 
к справедливой стоимости актива.

Борис Богоутдинов: Автоматизация 
позволяет сконцентрироваться на 
сложнейших отраслевых задачах.
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Федеральный проект «Развитие 
финансового рынка», рассчитан-
ный на период с 2025 по 
2030 год, предполагает, что капи-
тализация отечественного фондо-
вого рынка должна вырасти до 
66 процентов от ВВП, причем 
доля финансовых активов небан-
ковских организаций должна со-
ставить 50 процентов к ВВП. Для 
достижения таких цифр, по под-
счетам специалистов минфина, 
в стране ежегодно должно прохо-
дить около 20 публичных разме-
щений с общей капитализацией 
компаний в районе 4,5 триллиона 
рублей. Это касается и компаний 
с госучастием: для их топ-
менеджеров пропишут специаль-
ные мотивационные KPI. 
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РЕГУЛИРОВАНИЕ / Оценщики  
находят новые инструменты  
повышения эффективности

Трансформация 
продолжается

Максим Скатов,  
президент Саморегулируемой 

организации «Союз «Федерация 
Специалистов Оценщиков» 

(СРО «СФСО»)

Последние два года — нынешний 
и предыдущий — характеризо-
вались для оценщиков очеред-
ной, третьей волной сдачи ре-
гулярных квалификационных 
экзаменов. Но, хотя мы и видим 
точечные положительные сиг-
налы в адрес оценочного сооб-
щества со стороны регулятора, 
ситуация в масштабах отрасли 
по-прежнему остается весьма 
напряженной. До сих пор не во 
всех регионах России организо-
ваны площадки по сдаче экза-
мена, по-прежнему отсутствует 
возможность дистанционной 
сдачи экзамена, количество во-
просов на экзаменах не соответ-
ствует времени, которое отво-
дится на его сдачу. Кроме того, 
нет никакой поддержки для со-
циально уязвимых категорий 
населения — беременных жен-
щин и лиц, находящихся в де-
кретном отпуске, для лиц, не 
имеющих возможности сдавать 
экзамен по состоянию здоровья.

Так, по официальным пу-
бличным данным ФБУ «Феде-
ральный ресурсный центр», 
который осуществляет экзаме-
нацию оценщиков и выдачу ква-
латтестатов, по состоянию на се-
редину августа 2025 года в Рос-
сии было всего 8680 оценщиков, 
имеющих не менее одного ква-
латтестата со сроком действия 
не менее трех месяцев, при этом 
универсальных оценщиков, 
имеющих все три квалаттестата 
по направлениям «Оценка не-
движимости», «Оценка движи-
мого имущества», «Оценка биз-
неса», насчитывалось 1225 че-
ловек. 

Это крайне маленькие циф-
ры, учитывая количество еже-
годно совершаемых сделок 
с имуществом, сопровождаю-
щихся оценкой стоимости, уро-
вень деловой активности и те 
стратегические задачи, которые 
сегодня стоят перед нашим госу-
дарством.

Учитывая текущую обста-
новку, мы в СРО «Союз «Феде-
рация Специалистов Оценщи-
ков» активно поддерживаем на-
ших оценщиков, разрабатывая 
программы освобождения от 
членских взносов, а также про-
водя обучающие мероприятия 
и оказывая методическую по-
мощь. 

Вместе с этим Минэко-
номразвития России в 2024—
2025 годах демонстрировало 
готовность к диалогу с оценоч-
ным сообществом (сейчас он 
происходит на площадке Совета 
Федерации), в рамках которого 
рассматривается вариант вве-
дения в практику облегченно-
го формата пересдачи экзаме-
на только по юридическим но-
веллам. В июле 2025 года были 
анонсированы 4 новых региона, 
где можно будет сдать квалэкза-
мен: Воронеж, Краснодар, Сим-
ферополь, Калининград. Также, 
по результатам успешной пла-
новой проверки Росреестра, 
которую СРО «СФСО» прошла 
в апреле текущего года, мы уви-
дели поддержку нашей позиции 
не лишать оценщиков членства 
в СРО, если они не имеют ква-
латтестата, но при этом пред-
принимают активные действия, 
направленные на его получение. 
Все это говорит о наметивших-
ся положительных тенденци-

ях в вопросах реформирования 
системы сдачи квалэкзаменов 
в стране.

В настоящее время проблема 
дефицита кадров решается мно-
гими компаниями за счет авто-
матизации всех процессов ока-
зания оценочной услуги, анали-
тики больших данных и, конеч-
но же, использования нейросе-
тей, которые уже сейчас способ-
ны существенно облегчить про-
цесс сбора и анализа рыночной 
информации. Сегодня использо-
вание ИИ — это уже не дань моде, 
а реальный инструмент сни-
жения себестоимости и затрат, 
а также способ повысить каче-
ство и достоверность оценки.

С точки зрения законода-
тельного реформирования оце-
ночная отрасль в 2024—2025 го-
дах замерла в ожидании приня-
тия поправок в закон об оценке 
в части повышения требова-
ний к оценщикам и оценочным 
компаниям, намеренным оце-
нивать государственное и му-
ниципальное имущество. Соот-
ветствующий законопроект еще 
в 2024 году прошел первое чте-
ние, однако так и не был принят 
до настоящего момента.

Аналогичная ситуация сло-
жилась и с законопроектом 
в рамках функционирования 
единого рынка услуг Евразий-
ского экономического союза, 
который также не был принят, 
в связи с чем единый рынок ус-
луг по оценке имущества так 
и не заработал.

Принятие данных законо-
проектов, безусловно, повлияет 
на перераспределение портфе-
ля заказов между ключевыми 
игроками, а также откроет до-
полнительные возможности для 
оценочных компаний по увели-
чению своего территориально-
го присутствия в странах ЕАЭС. 
Тенденция на увеличение емко-
сти рынка также возможна и за 
счет роста вовлеченности в обо-
рот объектов интеллектуальной 
собственности, которая наблю-
дается в последние годы. 

Так или иначе, очевидно, что 
сегодня оценщику мало хоро-
шо знать и уметь применять фе-
деральные стандарты оценки, 
нужно углублять свою специ-
ализацию и предлагать клиенту 
комплексную глубокую экспер-
тизу, оказывая целый пакет со-
путствующих услуг, таких как 
аудит, предпродажная подготов-
ка объектов или юридическое 
сопровождение, в том числе су-
дебное, выявление и оценка эко-
номических, правовых, техни-
ческих, налоговых, администра-
тивных и иных видов рисков 
деятельности объекта. Только 
такой системный подход к ре-
шению задач клиентов позволит 
повысить конкурентоспособ-
ность оценочного бизнеса.

СРО оценщиков как инсти-
тут сегодня также активно во-
влекается в процессы оказания 
консалтинговых услуг и судеб-
ной оценочной экспертизы, 
далеко выходя за рамки одной 
лишь экспертизы отчетов об 
оценке. В итоге в крупные про-
екты оценочные компании, как 
правило, идут совместно с СРО, 
членами которой являются ее 
оценщики, что позволяет пре-
доставить клиенту профессио-
нальную экспертизу и методи-
ческую поддержку на всех эта-
пах оказания оценочной услу-
ги. Особенно это актуально для 
проектов по оценке в рамках ре-
ализации инвестиционных кон-
трактов, комплексного разви-
тия территорий, изъятия для го-
сударственных и муниципаль-
ных нужд, где высоки перспек-
тивы дальнейшего судебного 
урегулирования стоимостных 
вопросов. �

Во многих регионах 
по-прежнему нельзя 
сдать экзамены  
для подтверждения  
квалификации

Есть чему  
поучиться

Ведь такие эксперты работают во всех сферах 
деятельности с высоким экономическим по-
тенциалом. Их услуги, к примеру, нужны стро-

ительным компаниям, банкам, инвестиционным фон-
дам, девелоперам и частным лицам при купле-продаже, 
аренде или кредитовании.

Для этого экспертов привлекают, как правило, круп-
ные корпорации, финансовые институты, венчурные 
фонды, частные инвесторы, консалтинговые агентства. 
Оценщикам часто поручают определение ущерба иму-
щества после аварий, стихийных бедствий, пожаров 
и иных страховых случаев. Есть также перспективные 
направления и в государственном секторе. Например, 
ФНС, Росимущество и Росреестр регулярно привлека-
ют квалифицированных оценщиков для оценки имуще-
ства государства, определения кадастровой стоимости 
земли и недвижимости, контроля сделок купли-про-
дажи государственных активов, исполнения обяза-
тельств налогоплательщиков.

Недвижимость можно выделить в отдельную сферу 
компетенций. Например, в Москве, Санкт-Петербурге 
и Севастополе оценку кадастровой стоимости объек-
тов проводят раз в два года. В регионах России их пере-
оценивают не раньше, чем через три года, и не позже, 
чем через пять лет после последней кадастровой оцен-
ки. Если на рынке недвижимости цены выросли более 
чем на 30 процентов, проводят внеочередную государ-
ственную кадастровую оценку.

Тем не менее, по нашим наблюдениям, востребован-
ность таких услуг не привела к росту спроса на соот-
ветствующие программы со стороны абитуриентов — 
практически все вузы сталкиваются с трудностями по 
набору слушателей. Скорее всего, это связано с тем, 
что будущие студенты воспринимают эту сферу слиш-
ком узко и опасаются сложностей с будущим трудоу-
стройством.

На практике, даже если на первых порах после окон-
чания вуза выпускник не найдет именно такую вакан-
сию, для него открыты и другие профессиональные об-
ласти, зачастую даже более высокооплачиваемые. Уни-
кальные компетенции позволяют специалистам-оцен-
щикам уйти в сферу консалтинговых услуг, выступать 
финансовым консультантом, экспертом-аналитиком, 
советником по инвестициям. 

Такие знания помогают эффективно управлять фи-
нансовыми потоками компаний в лице финансовых ме-
неджеров или руководителей отделов корпоративных 
финансов, успешно справляться с задачами по контро-
лю над бюджетированием, риск-менеджментом, креди-
тованием предприятий.

Специалист по оценке может легко адаптироваться 
к работе в кредитных учреждениях в качестве специ-
алиста по оценке залога, сотрудника по работе с недви-
жимостью, оценивая риски кредитования клиентов, 
анализируя залоговую недвижимость и активы, стра-
хуя имущество юридических или физических лиц. Ква-
лификация специалиста по оценке включает знание ме-
тодов учета активов, оценку затрат и доходов, проведе-
ние инвентаризаций и расчет налогооблагаемой базы.

Но при выборе такой специализации важно хорошо 
оценивать собственные способности. Оценщик должен 
уметь анализировать большие объемы данных и делать 
правильные выводы на их основе. Нужно уметь заме-
чать мелкие детали, объективно и беспристрастно ра-
ботать в интересах клиентов, соблюдая строгие про-
фессиональные стандарты. Это подразумевает и пред-
расположенность к работе с цифрами, математике 
и экономике.

Все это делает оценщика ценным сотрудником ауди-
торских фирм и компаний, занимающихся внутренним 
аудитом и бухгалтерским контролем. Имея профиль-
ное образование, можно успешно трудоустроиться 
в разных областях экономики и бизнеса. �

патенты / Предприятия стали чаще использовать 
интеллектуальную собственность как актив

Повесили ценник

Андрей Кутузов

Р
оссийские  компании 
наконец-то начинают 
воспринимать интеллек-
туальную собственность 
не как формальность, а 

как полноценный бизнес-актив. 
Как рассказал первый замести-
тель министра экономического 
развития РФ Максим Колесни-
ков, инвестиции в интеллекту-
альную собственность в России 
выросли на 23 процента в 2024 
году и составили более 2,3 трил-
лиона рублей.

Одновременно растет и ко-
личество споров вокруг интел-
лектуальных прав. В 2024 году, 
по данным юрфирмы ЭБР, число 
зарегистрированных судебных 
споров, связанных с охраной 
интеллектуальной собственно-
сти (ИС), выросло на 5 процен-
тов — до 55,1 тысячи исков. При 
этом число судебных дел в обла-
сти ИС за два года увеличилось 
на 26 процентов.

Однако если в США доля не-
материальных активов состав-
ляет около 90 процентов от сто-
имости ведущих компаний, в 
России этот показатель значи-
тельно ниже. При этом государ-
ство активно развивает инсти-
туциональную среду — от упро-
щения регистрационных про-
цедур до создания механизмов 
кредитования под залог прав 
на интеллектуальную собствен-
ность.

Рост через осознание 
ценности

Основным драйвером роста 
интереса к ИС эксперты назы-
вают изменение экономиче-
ской структуры и государствен-
ную политику технологическо-
го суверенитета.

«Мы наблюдаем устойчивый 
рост значимости интеллекту-
альной собственности в россий-
ском бизнесе. Это связано как с 
изменением экономической 
структуры, так и с тем, что го-
сударство последовательно вы-
страивает институциональную 
и правовую среду, в которой со-
блюдение прав на ИС становит-
ся для бизнеса не только про-
ще, но и выгоднее, чем их игно-
рирование», — рассказал Антон 
Пушков, генеральный директор 
ЦИС «Сколково», патентный 
поверенный.

Цифры подтверждают эту 
тенденцию. За первые пять ме-
сяцев 2025 года в Роспатент 
поступило более 15,5 тысячи 
заявок на регистрацию про-
граммного обеспечения и баз 
данных  — на 7 процентов боль-
ше аналогичного периода 2024 
года. Заявки российских компа-
ний на изобретения выросли на 
4 процента, а на товарные знаки 
достигли рекордных 137,4 ты-
сячи заявок в 2024 году.

«За последние два года коли-
чество заявок на регистрацию 
товарного знака выросло на 56 
процентов. Компании, вклады-
вая средства в продвижение, 
уже понимают, что необходи-
ма регистрация товарного зна-
ка. Интеллектуальная собствен-

ность становится основным ис-
точником дохода, особенно в 
технологических индустриях», 
— поделилась Екатерина Авдее-
ва, председатель координаци-
онного совета АНО «Центр за-
щиты бизнеса».

Кредит под залог идеи
Одним из самых обсужда-

емых направлений развития 
рынка ИС стал механизм кре-
дитования под залог интеллек-
туальных прав. После пору-
чения президента РФ по ито-
гам ПМЭФ-2024 о расширении 
практики выдачи кредитов под 
залог патентов и товарных зна-
ков эта тема получила новый 
импульс.

Пилотные проекты уже ра-
ботают в Москве, Татарстане, 
запускаются в Удмуртии и Но-
восибирской области. В столи-
це компании могут получить до 
50 миллионов рублей при став-
ке 5 процентов годовых на пер-
вые два года с гарантийным по-
ручительством на 95 процентов 
от стоимости кредита. Со стар-
та проекта здесь выдано свыше 
1 миллиарда рублей заемных 
средств.

Однако эксперты отмечают, 
что механизм пока остается ни-

шевым. За 17 месяцев (2024—
2025 годы) в Роспатенте зареги-
стрировано всего 230 договоров 
залога прав на товарные знаки.

«Нужны реальные кейсы, 
чтобы участники рынка ИС ви-
дели, как это работает. Ждать, 
что риски такого кредитования 
возьмут на себя частные банки 
без поддержки государства, не 
стоит», — считает генеральный 
директор NexTouch Владимир 
Крикушенко.

«Такой механизм будет наи-
более полезен для малых и сред-
них инновационных компаний, 
находящихся на стадии выхо-
да на рынок, а также для R&D-
ориентированных организаций, 
которым необходимо финанси-
рование на этапах разработки, 

исследований и вывода продук-
та», — пояснил Александр Быков, 
директор по экономике здраво-
охранения «Р-Фарм».

Вопрос оценки
Ключевым барьером для раз-

вития рынка ИС остается слож-
ность и неоднозначность оцен-
ки стоимости нематериальных 
активов. Процесс регламенти-
рован федеральным стандар-
том ФСО № XI, но на практике 
вызывает множество споров.

«Оценка интеллектуальной 
собственности вызывает наи-
большие сложности не на этапе 
продажи компанией, а на этапе 
создания компании, когда один 
из партнеров в качестве вклада 
в уставный капитал приносит 
идеи и разработки. В моей прак-
тике бывает, что отчетом оцен-
щика и выводами в нем часто 
недовольна ни одна из сторон 
будущего партнерства», — поде-
лилась опытом Татьяна Карха-
лева, партнер международной 
юридической фирмы GRATA 
International.

Основной подход при оцен-
ке — когда стоимость определя-
ется способностью актива гене-
рировать будущие доходы. Для 
товарных знаков часто приме-

няется метод освобождения от 
роялти, для патентов — прогно-
зирование доходов от внедре-
ния технологий. И здесь разви-
тие рынка сдерживает нехват-
ка квалифицированных специ-
алистов.

По данным Роспатента, РГА-
ИС ежегодно выпускает око-
ло тысячи специалистов в об-
ласти интеллектуального пра-
ва, а НОЦ ФИПС обучил свыше 
8,6 тысячи человек по програм-
мам повышения квалификации 
в 2024 году. Интерес к профиль-
ному образованию растет — в 
этом году на 30 процентов боль-
ше абитуриентов подали заявки 
на бакалавриат в РГАИС.

Однако этого недостаточно 
для растущего рынка. Особен-
но остро ощущается дефицит 
узкоспециализированных экс-
пертов в фармацевтике, биотех-
нологиях и оценке ИС.

Перспективы:  
от нишевого к массовому

Эксперты прогнозируют 
дальнейший рост значимости 
интеллектуальной собственно-
сти в российской экономике. 
Ключевыми драйверами станут 
цифровая трансформация, раз-
витие технологического сувере-
нитета и усиление конкуренции 
за передовые разработки.

«Оценка прав на ИС скоро 
станет неотъемлемым элемен-
том делового оборота. Это по-
зволит малым и средним ком-
паниям превратить научные 
результаты в полноценный эко-
номический инструмент для 
привлечения инвестиций и мас-
штабирования», — прогнозиру-
ет Александр Быков, директор 
по экономике здравоохранения 
«Р-Фарм».

Для полноценного развития 
экосистемы необходимо ре-
шить несколько задач: сформи-
ровать единые стандарты оцен-
ки, усовершенствовать финан-
совые инструменты и укрепить 
взаимодействие бизнеса с ву-
зами и оценщиками. В целом 
рынок ИС находится в точке 
перехода к ее использованию 
как бизнес-актива. Успех это-
го процесса определит конку-
рентоспособность самих ком-
паний. 

Оценщики помогают выявлять факты  
занижения стоимости активов  

в коррупционных делах и незаконных схемах

А к ц е н т 

за  п о с л е д н и е  п ол то ра  го д а  

за р е г и ст р и р о в а н о  2 3 0  д о го в о р о в 

за л о га  п ра в  н а  то в а р н ы е  з н а к и

В 2024 году Роспатент получил 
рекордные 137,4 тысячи заявок 
на регистрацию изобретений.
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Делимся 
экспертизой

Развитие нормативных актов, регламентиру-
ющих процедуру изъятия имущества, под-
тверждает важность и актуальность сферы 

оценочной деятельности в современных условиях. 
Данный механизм за последние 3—4 года доказал свою 
эффективность, отработана нормативно-правовая 
база. Мы также видим устойчивый спрос и со стороны 
девелоперов, поэтому можно смело говорить об увели-
чении объемов работ в этой области. 

Дальнейшее развитие отрасли сложно представить 
без цифровой трансформации. Группа SRG разрабаты-
вает собственные инновационные продукты. Мы были 
первыми, кто автоматизировал оценку для целей ипоте-
ки. Так появились наши собственные цифровые реше-
ния, в том числе на базе ИИ: ИТ-платформа «9R.Фабри-
ка сделок», которая автоматизирует процессы сделок с 
жилой недвижимостью, и аналитическая система для 
оценки стоимости жилья. SRG также развивает ERP-
систему ORIS, которая помогает оцифровывать бизнес-
процессы в сфере охраны труда, и HALP — платформу 
для оценки личностных характеристик сотрудников.

Социальная ответственность
Группа SRG всегда строго соблюдает сроки и дого-

воренности с партнерами. Эксперты компании опера-
тивно реагируют на изменения условий рынка и соот-
ветствовать высоким требованиям заказчиков. Имен-
но внимание к качеству предоставляемых услуг и вы-
сокий уровень доверия среди клиентов позволяют нам 
сохранять устойчивость даже в условиях непростой 
макроэкономической обстановки.

Компания уделяет большое внимание подрастаю-
щему поколению. Созданный Группой Фонд «Алтай» 
оказывает поддержку детям и молодежи, помогая рас-
крыть их потенциал в области фундаментальных наук. 
Среди целей Фонда — развитие интеллектуального по-
тенциала в регионах, доступность качественного обра-
зования, поддержка молодых талантов и популяриза-
ция науки среди школьников. Для этого ежегодно про-
водится межрегиональный физико-математический 
турнир «Золотые умы Алтая», где дети могут проявить 
себя и продемонстрировать знания фундаментальных 
наук: математики, физики и аналитики.

Задача современного бизнеса — всегда помнить о со-
циальной ответственности перед новыми поколения-
ми. Будущее нашей страны создается сегодня, поэтому 
Группа SRG гордится своим вкладом в образование и 
воспитание новых поколений, стремится поддержи-
вать талантливую молодежь и способствовать ее раз-
витию. Таким образом компания способствует форми-
рованию будущего, где молодые умы Алтая становятся 
лидерами, инженерами и учеными, вносят свой вклад 
в развитие региона и страны в целом.  

A1

С
Р

О
 «

С
Ф

С
О

»

Р
И

А
 Н

о
в

ос


т
и



A4 Рынок оценочных услуг
Российская газета
www.rg.ru
30 сентября 2025
вторник № 220 (9759)

t.me /rgrunews

Телеграм ВКонтакте

vk.com /rgru

Одноклассники

OK.ru /rg.rudzen.ru /rg.ru

Дзен

MAX.ru /rgru

MAX

«Российская газета» печатается в городах: Апатиты, Архангельск, Астрахань, Барнаул, Бишкек, Благовещенск, Владивосток, Владимир, Волгоград, Воронеж, Екатеринбург, Иркутск, Казань, Калининград, Кемерово, Киров, Краснодар, Красноярск, Махачкала, Минеральные Воды, Москва, Нижний Новгород, Новосибирск, Омск, Оренбург, Пенза, Пермь, Ростов-на-Дону, Санкт-Петербург, Самара, Саратов, Симферополь, Томск, Тюмень, Уфа, Хабаровск, Чебоксары, Челябинск, Чита, Южно-Сахалинск, Якутск, Ярославль

Заявки на электронную версию газеты, ее архивов, а также подписка на «РГ» и приложения: www.rg.ru/subscribe Газета зарегистрирована в Министерстве печати и информации Российской Федерации 28 сентября 1993 г. Регистрационный № 302

Региональные филиалы ФГБУ «Редакция «российской газеты» в городах:
Архангельск (8182) 20-78-37 info.arh@rg.ru; Барнаул (3852) 66-72-37 info.barnaul@rg.ru; Бишкек (10996312) 300-834  
info.bishkek@rg.ru; Благовещенск (4162) 59-20-65 info.blag@rg.ru; Владивосток (4232) 22-35-39 info.vlad@rg.ru;  
Волгоград (8442) 92-35-08 info.volga@�rg.ru; Воронеж (473) 250-23-05 info.vrn@rg.ru; Екатеринбург (343) 371-24-84 info.ekb@rg.ru;  
Иркутск (3952) 28-83-82 info.irkutsk@�rg.�ru; Казань (843) 200-04-25 info.kazan@rg.ru; Калининград (4012) 53-10-10 info.kgd@rg.ru;  
Кемерово (3842) 65-75-48 info.kemerovo@rg.ru; Краснодар (861) 259-21-11 info.krasnodar@rg.ru; Красноярск (391) 200-15-45  
info.krsk@rg.ru; Мурманск (8152) 60-74-23 info.murmansk@rg.ru; Нижний Новгород (831) 422-48-22 info.nnov@rg.ru;  
Новосибирск (383) 223-80-29 info.nsk@�rg.ru; Омск (3812) 25-80-15 info.omsk@rg.ru; Пермь (342) 236-56-55 info.perm@rg.ru;  
Ростов-на-Дону (863) 261-91-41 info.rostov@rg.ru; Санкт‑Петербург (812) 449-65-45 info.spb@rg.ru; Самара (846) 242-69-24  
info.samara@rg.ru; Саратов (8452) 26-13-63 info.saratov@�rg.�ru; Cимферополь (3652) 88-86-70 info.simf@rg.ru;  
Ставрополь (861) 259-21-11 info.stav@rg.ru; Тюмень (3452) 35-24-94, (3452) 35-25-11 info.tumen@rg.ru; Уфа (347) 276-42-60  
info.ufa@rg.ru; Хабаровск (4212) 31-62-00 info.hab@rg.ru; Челябинск (351) 727-73-33 info.chel@rg.ru;  
Южно-Сахалинск (4242) 43-20-69 info.u-sah@rg.ru; Якутск (4112) 42-20-54 info.yakutsk@rg.ru

УЧРЕДИТЕЛЬ  

ПРАВИТЕЛЬСТВО РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ  
ГАЗЕТА ИЗДАЕТСЯ С 11 НОЯБРЯ 1990 ГОДА

© ФГБУ «Редакция «Российской газеты». Все права защищены.
— �Любая перепечатка без письменного согласия 

правообладателя запрещена. Иное использование 
статей возможно только со ссылкой на правообладателя. 
Приобретение авторских прав: тел. 8 499 257-56-50

— �Рукописи не рецензируются и не возвращаются. 
— �За содержание рекламных материалов редакция 

ответственности не несет. 
— �Материалы в рамке публикуются на коммерческой основе.
— ��За текст, опубликованный под знаком «Реклама»,  

несет ответственность рекламодатель.
— �В региональные выпуски газеты редакцией  

могут быть внесены изменения.

Главный редактор  
«Российской газеты»:  
В.А. Фронин
Адрес редакции и издателя:
ул. Правды, 24, стр. 4, Москва 125993  
ФГБУ «Редакция «Российской газеты»
Адрес в Интернете www.rg.ru 
Телефон 8 499 257 5650, 
Факс 8 499 2575892 
Контакт-центр по вопросам  
подписки и доставки  
8 800 100 1113 
(звонок бесплатный по России)

Генеральный директор  
ФГБУ «Редакция «Российской газеты»:  
П.А. Негоица
Распространитель:
ул. Правды, 24, стр. 4, Москва 127137
АО «Издательство «Российская газета»
Телефон 8 499 257 5362 Факс 8 499 257 5122
Подписные индексы: 
на год — ПП800, 10042
на полгода — П5919, 15588
на 1 месяц — П1107, 50202
Комплекты — ПМ155, ПН342, 17991

Заказы на размещение рекламы в «РГ» и ее приложениях: 
телефон: 8 499 257 3752, 786 6787; факс: 8 499 257 5764, 8 499 257 5041, reklama@rg.ru

Справки по подписке и доставке: тел. 8 800 100 11 13 (звонок бесплатный);
по розничным продажам 8 499 257 4023;
Справки по вопросам экономики: тел. 8 499 257 5380, economic@rg.ru;  
политики: тел. 8 499 257 5970, politika@rg.ru; официальных публикаций:  
тел. 8 499 257 5396, oficial@rg.ru; международной жизни: тел. 8 499 257 5903,  
foreign@rg.ru; региональной сети: тел. 8 499 257 3603, reg-smi@rg.ru;
спорта: тел. 8 499 257 5045, sport@rg.ru;  
о публикациях: тел. 8 499 257 5256, biblioteka@rg.ru; 
общества: society@rg.ru; новостей: тел. 8 499 257 5348, hotnews@rg.ru;  
культуры: тел. 8 499 257 5113, culture@rg.ru

Отпечатано в типографии: 
АО «Прайм Принт Москва»
141707, Московская обл., г. Долгопрудный,  
Лихачевский проезд, д. 5В
Время подписания в печать:
По графику: 18.00
Фактически: 18.00
Дата выхода в свет: 30.09.2025 г.

ТИП. № 2247

Подготовлено отделом деловых приложений «Российской газеты» и дирекцией по рекламе

Приложение является составной частью 
«Российской газеты» и распространяется  
только в составе газеты
Свободная цена

РЭНКИНГ / Рост рынка оценки замедлился  
до символического

В режиме ожидания
Вартан Ханферян

О
чередной, двадцать пер-
вый по счету, выпуск рэн-
кингов ведущих россий-
ских оценочных компа-
ний от агентства RAEX 

(«РАЭКС-Аналитика») показал, 
что по итогам 2024 года рост 
этой сферы профессиональных 
услуг замедлился — лишь симво-
лически опередив инфляцию. 
Перспективы развития участни-
ки рынка связывают по преиму-
ществу с государственными за-
казчиками.

Совокупная выручка круп-
нейших организаций — участниц 
нынешнего выпуска рэнкингов 
оценочных компаний по итогам 
2024 года достигла 15,1 милли-
арда рублей, увеличившись за 
год на 9,9 процента. С учетом ин-
фляции (9,5 процента за 2024 
год, Росстат) и динамики, зафик-
сированной у оценщиков в 
прошлом рэнкинге (+ 16 процен-
тов по итогам 2023 года при ин-
фляции в 7,4 процента), текущие 
результаты говорят о стагнации 
на рынке оценки. Похожие тем-
пы роста общей выручки наблю-
дались в рэнкингах по итогам 
2022 и 2021 гг.: 9,3 процента 
(при инфляции 11,9 процента) и 
9,4 процента (при инфляции 8,4 
процента) соответственно. 

По информации 101 компа-
нии из рэнкинга, число их отче-
тов об оценке в 2024 году соста-
вило 229 тыс. 875 штук, увели-
чившись, по сопоставимым дан-
ным, на 12 процентов. Таким 
образом, объем работ увеличи-
вался быстрее, чем доход, полу-
ченный от этих работ, а это мо-
жет свидетельствовать о сниже-
нии стоимости оценки.

Отраслевые лидеры
Впрочем, делать пессимисти-

ческие прогнозы вряд ли стоит: у 
93 участников рэнкинга (их до-
ход составляет 85 процентов от 
суммарного объема по всему 
списку) закрыли год с ростом вы-
ручки. Средний темп у этих ком-
паний составил 21 процент (в 
деньгах: рост с 10,6 до 12,8 мил-
лиарда рублей).

Не видят оснований для песси-
мизма и сами участники рынка. 
«Независимое определение стои-
мостного эквивалента имущест-
ва и бизнеса в любой экономиче-
ской ситуации остается востре-

бованным. Без знания цены не-
возможно осуществить ни одну 
сделку, измерить эффективность 
проекта или бизнеса в целом, ка-
питализацию компаний на фон-
довом рынке и так далее», — ут-
верждает Кирилл Кулаков, соуч-
редитель ООО «Центр независи-
мой экспертизы собственности» 
(ЦНЭС), президент СРО РАО.

Основными пользователями 
услуг оценки в 2024 году по объ-
ему полученной выручки стали 
четыре отрасли: строительство 
и девелопмент, банки, государ-
ственное управление, нефтя-
ная и нефтегазовая промыш-
ленность. Суммарная выручка 
участников рэнкинга в этих сфе-
рах составила 1706, 1272, 1190 и 
1013 миллионов рублей соответ-
ственно (расчеты произведены 
исходя из общего объема выруч-
ки 11 797 миллионов рублей, 
предоставленной участниками 
рэнкинга, которую они структу-
рировали по отраслям). 

«Компании из сферы строи-
тельства и девелопмента регу-
лярно обращаются к консультан-
там. Оценочные услуги позволя-
ют точно определить стоимость 
земли и зданий перед стартом 
строительных работ, а также пе-
ред сделками купли-продажи не-
движимости. Грамотный консал-
тинг помогает минимизировать 
риски инвесторов и девелоперов, 
оптимизировать бюджет проек-
та и повысить его привлекатель-
ность для потенциальных парт-
неров», — поясняет Федор Спи-
ридонов, управляющий партнер 
группы SRG.

Исконные промыслы
Наибольший объем выручки 

участников рэнкинга традицион-
но приходится на оценку бизне-
са и ценных бумаг: за 2024 год 
она достигла 5,7 миллиарда руб-
лей (44 процента от всего дохода 
по рэнкингу), увеличившись, по 
сопоставимым данным, на замет-
ные 22 процента. Двигатели 
спроса — процессы смены собст-
венников, реструктуризации и 
консолидации, сделки с актива-
ми, привлечение инвестиций, в 
том числе подготовка компаний к 
размещению на IPO, а также по-
требности в оценке акций, забло-
кированных из-за санкций.

«Как и в предыдущие кризис-
ные годы, основной спрос в этих 
направлениях поддерживается 

со стороны государства, государ-
ственных корпораций и круп-
нейших компаний с долей госу-
дарства за счет обязательных ви-
дов оценки, прежде всего имуще-
ства и бизнеса, для различных 
нужд, в том числе купли-прода-
жи, аренды, национализации, 
изъятия, компенсации ущерба», 
— рассказывает Кирилл Кулаков.

Суммарная выручка участни-
ков рэнкинга в другом крупном 
секторе — оценке недвижимого 
имущества — составила в 2024 
году 4,3 миллиарда рублей (33 
процента от общего дохода по 
рэнкингу), увеличившись, по со-
поставимым данным, на 10 про-
центов. Потребность в определе-
нии справедливой стоимости не-
движимости стабильна при сдел-
ках и инвестпроектах с госуча-
стием, при покупке и продаже 
активов, при оптимизации за-
трат и при привлечении финан-
сирования.

Драйверами спроса на опре-
деление стоимости недвижимого 
имущества являются также и 
проекты комплексного развития 
территорий (КРТ) — инструмент 
обновления городской среды, ко-
торый все шире внедряется в ре-
гионах вслед за столицей. Объек-
тивность оценки здесь важна, по-
скольку влияет на отношения 
между правообладателем недви-
жимости и государством.

Заработок на суверенитете
Энергично росли доходы 

участников рэнкинга и от услуг 
оценки в целях МСФО и перео-
ценки основных средств: в 
2024 году участники рэнкинга 
(63 компании из 118) заработали 
в этом секторе рынка 599 милли-
онов рублей, что, по сопостави-
мым данным, на 18 процентов 
больше, чем годом ранее. Среди 
факторов спроса — оценка для 
управленческих целей.

Спрос также стимулируется 
процессами трансформации 
бизнеса. «При этом необходима 
профессиональная оценка акти-
вов, а также тесты на обесцене-
ние. Среди наших заказчиков во-
стребованы услуги по проведе-
нию тестов на обесценение, по 
оценке в рамках объединения 
бизнеса, переоценке запасов и 
основных средств, а также стои-
мостному консалтингу с монито-
рингом изменений рыночных 
ставок и норм доходности», — 

рассказывает Борис Богоутди-
нов, к.э.н., управляющий парт-
нер консалтинговой группы «2Б 
Диалог». По мнению эксперта, 
спрос в этом направлении оста-
нется высоким из-за необходи-
мости соблюдения требований 
стандартов и укрепления вну-
треннего рынка на фоне борьбы 
за технологический суверенитет 
и ориентации бизнеса на вну-
тренние источники финансиро-
вания.

Услуги оценки нематериаль-
ных активов и интеллектуаль-
ной собственности принесли 
участникам в 2024 году 785,4 
миллиона рублей (на 22 процен-
та больше, чем годом ранее). 
«Все больше компаний сегодня 
разрабатывают собственные 
программные продукты, форми-
руют базы данных, внедряют ин-
новационные технологии и ноу-
хау в производственный про-
цесс, оформляют товарные зна-
ки, повышая капитализацию 
бизнеса за счет нематериальных 
активов и все больше нуждаясь в 
грамотном управлении такими 
активами», — поясняет Максим 
Скатов, президент Саморегули-
руемой организации «Союз «Фе-
дерация Специалистов Оценщи-
ков» (СРО «СФСО»).

О тенденциях спроса на оцен-
ки свидетельствуют и показате-
ли выручки участников в разрезе 
целей ее проведения. На оценке в 
целях купли и продажи акти-
вов, сделок M&A в 2024 году они 
заработали как минимум 4,9 
миллиарда рублей. «Сделки в 
секторе слияний и поглощений и 
инвестиции требуют долгосроч-
ного планирования, поэтому 
растет необходимость финансо-
вого моделирования, помогаю-
щего объективно оценивать эко-
номическую целесообразность 
вложения средств. Например, за 
последнее время существенно 
вырос спрос на услуги со сторо-
ны государства. Это связано с 
увеличением его активности в 
секторе M&A, а также с ростом 
числа инвестиционных проектов 
с госучастием», — уточняет Фе-
дор Спиридонов.

Еще как минимум 2,3 милли-
арда рублей пришлось на оценку 
в рамках сделок по реструктури-
зации и организации бизнесов, 
а также 1,6 миллиарда рублей в 
целях кредитования и привле-
чения финансирования.  

РынОк ОценОчныХ услуг
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Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга оценочных организаций.

*  —Без учета «Б1-Консалт» и «Кэпт» (не предоставлена структура выручки от оценки).
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ПО НАПРАВЛЕНИЯМ ОЦЕНКИ В 2024 ГОДУ (ДОЛЯ, %)*
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РАСПРЕДЕЛЕНИЕ ВЫРУЧКИ ОЦЕНОЧНЫХ КОМПАНИЙ 
ПО ЦЕЛЯМ ОЦЕНКИ ЗА 2024 ГОД (МЛН. РУБЛЕЙ)
Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга оценочных организаций, 
предоставивших показатели выручки в соответствии с целями оценки 
(суммарно 12 390,1 млн рублей).
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КРУПНЕЙШИЕ ПОЛЬЗОВАТЕЛИ УСЛУГ В ОБЛАСТИ ОЦЕНКИ.
РАСПРЕДЕЛЕНИЕ ВЫРУЧКИ ОЦЕНОЧНЫХ КОМПАНИЙ
ПО ОТРАСЛЯМ ЭКОНОМИКИ ЗА 2024 ГОД (МЛН. РУБЛЕЙ) 
Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга оценочных организаций, 
предоставивших показатели выручки, полученной от услуг предприятиям 
рассматриваемых отраслей.
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КРупНейшИе оцеНочНые оРГаНИзацИИ 
цеНтРальНоГо федеРальНоГо оКРуГа (Г. МосКва)

№ Оценочная организация
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «Б1 - консалт» 1 470 690
2 «фБк консалтинг» 648 629
3 «Технологии Доверия – консультирование» 602 820
4 «кэпт» 535 280
5 «ЭсарДжи-консалтинг» 496 079
6 «Евроэксперт» 401 540
7 «нЭо Центр» 380 072
8 «российская оценка» 377 489
9 «комонвелс» 364 564

10 «окС ЛаБС» 356 359
11 «Эверест консалтинг» 318 328
12 «Пачоли консалтинг» 300 451
13 «Центр независимой экспертизы собственности» 286 700
14 «альтхаус консалтинг» 273 042
15 «николиерс» 262 834
16 «кор Экс Пи» 239 361
17 «аБн-консалт» 238 643
18 «Международный Бизнес Центр: консультации, 

инвестиции, оценка»
230 361

19 «Мобильный оценщик» 213 575
20 «ЛЛ-консалт» 204 225

* Представлены первые 20 компаний; полная версия рэнкинга доступна на сайте 
www.raex-rr.com.

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

Совместный проект 
«российской газеты» 
и рейтингового агентства 
RAEX

РЭНКИНГ деловоГо потеНцИала оцеНочНых 
оРГаНИзацИй по ИтоГаМ 2024 Года
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1 «Евроэксперт» Москва 0,817
2 «ЛаИр» Санкт-Петербург 0,7989
3 «Центр оценки «аверс» Санкт-Петербург 0,7816
4 «Международный Бизнес Центр: 

консультации, инвестиции, оценка»
Москва 0,6635

5 «российская оценка» Москва 0,6164
6 «Лабриум-консалтинг» Санкт-Петербург 0,5932
7 «ЭсарДжи-консалтинг» Москва 0,5795
8 «Центр независимой экспертизы 

собственности»
Москва 0,5659

9 рУкон афк (афк-аудит) Санкт-Петербург 0,5657
10 «Эверест консалтинг» Москва 0,5226
11 «кк «2Б Диалог» Москва 0,5058
12 «нЭо Центр» Москва 0,4875
13 «альтхаус консалтинг» Москва 0,4557
14 нкЦ «Эталонъ» Москва 0,4541
15 «Центр оценки «Петербургская 

недвижимость»
Санкт-Петербург 0,4432

16 «Инвест Проект» Москва 0,4417
17 «Пачоли консалтинг» Москва 0,4365
18 «Центр оценки собственности» Москва 0,4268
19 «Стремление» Москва 0,4187
20 «окС ЛаБС» Москва 0,4
21 «русская Служба оценки» Москва 0,3939
22 «Институт проблем предпринимательства» Санкт-Петербург 0,3906
23 «аБн-консалт» Москва 0,387
24 «ЛЛ-консалт» Москва 0,3623
25 «Союзэкспертиза» ТПП рф Москва 0,3617
26 «русаудит» Москва 0,3298
27 «Приволжский Центр финансового 

консалтинга и оценки»
нижний новгород 0,3296

28 «конТраст» казань 0,3158
29 «аверта групп» Москва 0,3074
30 «городской центр оценки и консалтинга» Москва 0,3029
31 «комонвелс» Москва 0,2994
32 «оценочная компания «Юрдис» Москва 0,2985
33 «фБк консалтинг» Москва 0,2977
34 «форпост Солюшнс» Москва 0,2972
35 «кг «фЭо» Москва 0,2954
36 «Сильвер Бридж консалт» Санкт-Петербург 0,2868
37 «финансовые и бухгалтерские консультанты» Москва 0,2753
38 «группа компаний «Декарт» Москва 0,2731
39 «Экспертный центр «норматив» нижний новгород 0,2729
40 «Интеллектинвестсервис» Люберцы 0,2726
41 «Единый Центр оценки и Экспертизы» Москва 0,2717
42 «аудит-безопасность» Уфа 0,2711
43 «ВС-оценка» Москва 0,2601
44 «оЗф групп» Москва 0,2576
45 «николиерс» Москва 0,2516
46 «Управляющая компания «Магистр» Санкт-Петербург 0,2464
47 «аудиторская компания.городской центр 

экспертиз»
Санкт-Петербург 0,2448

48 «Центр экспертиз» Москва 0,2444
49 «Профессиональный центр оценки и 

экспертиз»
Москва 0,2408

50 «Элит-оценка» ростов-на-Дону 0,2383
51 «аудиторская компания «Деловой Профиль» Москва 0,2379
52 «Терра Докс Инвест» ростов-на-Дону 0,2369
53 «региональное управление оценки» Санкт-Петербург 0,2354
54 «Московская служба экспертизы и оценки» Москва 0,2325
55 «Бюро оценки бизнеса» Москва 0,2309
56 «компания «оценочный Стандарт» нижний новгород 0,2284
57 «Свисс аппрэйзал раша энд СиайЭс» Москва 0,2268
58 «Прайс» нефтеюганск 0,2257
59 «аДн консалт — Международный центр 

оценки и финансовых консультаций»
Москва 0,2243

60 «независимая консалтинговая компания 
«СЭнк»

казань 0,2223

61 «реестр-консалтинг» Москва 0,2202
62 «Экспертные решения» Санкт-Петербург 0,2159
63 «агентство «русспромоценка» Москва 0,2137
64 «Центр развития инвестиций» Владивосток 0,2127
65 «городской центр оценки» Санкт-Петербург 0,2111
66 «Первая оценочная компания» Москва 0,2109
67 «авангард оценочная компания» Санкт-Петербург 0,2103
68 «айБи-консалт» Москва 0,2097
69 «Петербургская оценочная компания» Санкт-Петербург 0,2051
70 «оценочная фирма «Спектр» Волгоград 0,2040
71 «ровер групп» Москва 0,1985
72 «консалтинговый центр «финаудит» Москва 0,196
73 «оценка Бизнеса и консалтинг» (оБИкС) Москва 0,1874
74 «ассоциация аЛко» Тюмень 0,1868
75 «Сарона групп» Челябинск 0,1796
76 «норматив» Москва 0,1774
77 «городское бюро оценки» Москва 0,1763
78 «риччи Солюшн» Москва 0,1759
79 «Многопрофильный деловой центр» Ульяновск 0,1724
80 «фТТ групп» Москва 0,1694
81 «апхилл» Москва 0,1678
82 «роосконсалтгруп» Москва 0,1675
83 «финансовый консалтинг и экспертиза» Воронеж 0,1674
84 «консалтинговая группа «Высшие Стандарты 

качества»
Москва 0,1664

85 «русоценка» Москва 0,1663
86 «консалтинговая компания «аргУС» ростов-на-Дону 0,1618
87 «оценка.консалтинг.аудит.» Ижевск 0,1594
88 «консалтинговая компания «Платинум» Уфа 0,1538
89 «консалтинговая компания карцева 

«ВаЛрУС»
Москва 0,1522

90 «агентство оценки» Барнаул 0,1517
91 «Техническая экспертиза и оценка» Челябинск 0,1508
92 «ак консалтинг груп» Москва 0,1503
93 «новосибирская оценочная компания» новосибирск 0,1491
94 «Экспертное бюро оценки и консалтинга» ростов-на-Дону 0,1481
95 «СоЮЗ оценка аналитика консалтинг» Москва 0,1466
96 «Эксэл Партнерс» Москва 0,1453
97 «кЦ «Представительство» нижний новгород 0,1434
98 «Межотраслевой центр экспертизы и оценки 

«гринэкспертиза»
Москва 0,1433

99 нкф казань 0,1429
100 «национальное экспертное бюро» Москва 0,1426
101 «финансы-оценка-консалтинг» Москва 0,1418
102 «Центр корпоративных решений» Москва 0,1362
103 «корпорация оценщиков 888» ростов-на-Дону 0,1347
104 «Вэлью арка консалтинг» Санкт-Петербург 0,1242
105 «Иола» Санкт-Петербург 0,1189
106 «ЭлВиЭс Эксперт» Москва 0,1131
107 «рентконтракт» Москва 0,1085
108 «ростЭкспертоценка» Санкт-Петербург 0,1046
109 «реал Эксперт» Москва 0,0992
110 «независимая экспертная оценка ВЕга» Москва 0,0862
111 ИфрБ Москва 0,0391
112 «агентство развития бизнеса «Титан» Москва 0,0239

Каждый участник рэнкинга представлен одним юридическим лицом.
Полная версия таблицы, включая критерии, по которым произведён расчёт 
коэффициента рейтинг-функционала будет доступна на сайте рейтингового 
агентства RAEX (www.raex-rr.com).

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.
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КРупНейшИе оцеНочНые оРГаНИзацИИ  
пРИволжсКоГо федеРальНоГо оКРуГа

№ Оценочная организация
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «Приволжский Центр финансового консалтинга  
и оценки» 158 012

2 «конТраст» 134 048
3 «аудит-безопасность» 50 286
4 «Многопрофильный деловой центр» 43 280
5 «Экспертный центр «норматив» 39 661
6 «независимая консалтинговая компания «СЭнк» 21 290
7 «нкф» 20 195
8 «компания «оценочный Стандарт» 18 593
9 «кЦ «Представительство» 9 126

10 «оценка. консалтинг.аудит.» 8 039

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

КРупНейшИе оцеНочНые оРГаНИзацИИ  
севеРо-западНоГо федеРальНоГо оКРуГа 
(Г. саНКт-петеРбуРГ)

№ Оценочная организация

Выручка  
от оценочной 
деятельности  

за 2024 год  (тыс. рублей)

1 «Центр оценки «аверс» 350 283
2 «ЛаИр» 252 286
3 «Центр оценки «Петербургская недвижимость» 237 644
4 «Лабриум-консалтинг» 232 575
5 «Институт проблем предпринимательства 196 888
6 рУкон афк (афк-аудит) 179 226
7 «авангард оценочная компания» 151 096
8 «Экспертные решения» 69 000
9 «аудиторская компания.городской центр экспертиз» 63 020

10 «Управляющая компания «Магистр» 57 131
11 «Вэлью арка консалтинг» 36 688
12 «Иола» 36 592
13 «региональное управление оценки» 32 752
14 «городской центр оценки» 30 781
15 «Сильвер Бридж консалт» 30 458
16 «Петербургская оценочная компания» 29 205
17 «ростЭкспертоценка» 23 085

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

оцеНКа бИзНеса И цеННых буМаГ

№ Оценочная организация
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «фБк консалтинг» 637 387
2 «Технологии Доверия – консультирование» 455 634
3 «ЭсарДжи-консалтинг» 330 662
4 «окС ЛаБС» 320 014
5 «Пачоли консалтинг» 288 126
6 «Евроэксперт» 275 024
7 «российская оценка» 267 919
8 «нЭо Центр» 226 143
9 «альтхаус консалтинг» 203 042

10 «Стремление» 180 077

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

оцеНКа НедвИжИМоГо ИМущества

№ Оценочная организация
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «Центр оценки «аверс» 215 481
2 «Мобильный оценщик» 208 460
3 «ЭсарДжи-консалтинг» 165 417
4 «Центр оценки «Петербургская недвижимость» 159 677
5 «Центр независимой экспертизы собственности» 159 380
6 «нЭо Центр» 153 929
7 «авангард оценочная компания» 148 575
8 «Технологии Доверия – консультирование» 147 186
9 «Интеллектинвестсервис» 125 398

10 «Союзэкспертиза» ТПП рф 122 385

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

оцеНКа обоРудоваНИя И тРаНспоРтНых сРедств

№ Оценочная организация
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «Единый Центр оценки и Экспертизы» 92 826
2 «русоценка» 43 257
3 «Институт проблем предпринимательства 33 471
4 «аудиторская компания.городской центр экспертиз» 27 120
5 «Интеллектинвестсервис» 24 883
6 рУкон афк (афк-аудит) 20 060
7 «конТраст» 19 150
8 «Центр независимой экспертизы собственности» 19 125

9 «Приволжский Центр финансового консалтинга и 
оценки»

15 249

10 «Столичное агентство оценки и экспертизы» 15 200

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

оцеНКа ИНвестИцИоННых пРоеКтов

№ Оценочная организация
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «комонвелс» 217 077
2 «николиерс» 195 525
3 «Центр корпоративных решений» 42 670
4 «ак консалтинг груп» 39 120
5 «Терра Докс Инвест» 31 200
6 «форпост Солюшнс» 28 260
7 «оЗф групп» 17 900
8 «консалтинговая группа «Высшие Стандарты качества» 13 350
9 «конТИ» 11 540

10 «аБн-консалт» 11 214

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

оцеНКа НеМатеРИальНых аКтИвов 
И ИНтеллеКтуальНой собствеННостИ

№ Оценочная организация
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «Единый Центр оценки и Экспертизы» 81 500
2 «альтхаус консалтинг» 70 000
3 «аБн-консалт» 61 676
4 «Эверест консалтинг» 58 113
5 «форпост Солюшнс» 47 388
6 «ИфрБ» 40 726
7 «городской центр оценки и консалтинга» 38 865
8 «Инвест Проект» 26 720
9 «ЛаИр» 24 748

10 «Центр независимой экспертизы собственности» 24 200

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

пеРеоцеНКа осНовНых сРедств / оцеНКа  
в целях Мсфо

№ Оценочная организация
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «Международный Бизнес Центр: консультации, 
инвестиции, оценка» 112 624

2 «Эверест консалтинг» 110 048
3 «русаудит» 49 600
4 «Центр независимой экспертизы собственности» 34 000
5 «Сарона групп» 23 854
6 «Сильвер Бридж консалт» 22 378
7 «ростЭкспертоценка» 21 365
8 «Свисс аппрэйзал раша энд СиайЭс» 15 398
9 «кг «фЭо» 15 250

10 «форпост Солюшнс» 15 182

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

оцеНочНые ГРуппы: оцеНКа бИзНеса 
И цеННых буМаГ

№ группа компаний
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «финансовые и бухгалтерские консультанты» (группа) 809 592
2 «Технологии Доверия» (TeДо) 455 634
3 SRG 330 662
4 «Евроэксперт» 318 833
5 «Пачоли» 288 126
6 «российская оценка» (ро групп) 285 573
7 «консалтинговая группа Лаир» 211 468
8 «альтхаус консалтинг» 203 143
9 «аБн-консалт» 165 658

10 «Эверест консалтинг» 150 167

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

оцеНочНые ГРуппы: оцеНКа обоРудоваНИя 
И тРаНспоРтНых сРедств

№ группа компаний
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «Центр независимой экспертизы собственности» 42 892
2 «нкЦ «Эталонъ» 40 810
3 рУкон 32 175
4 «Союзэкспертиза» ТПП рф 15 306
5 «аудит-безопасность» 15 225

6 «аДн консалт - Международный центр оценки и 
финансовых консультаций» 12 150

7 «русская Служба оценки» 11 106
8 «нкф» 8 267
9 «ЛЛ-консалт» 8 051

10 «финансовые и бухгалтерские консультанты» (группа) 5 885

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

оцеНочНые ГРуппы: 
оцеНКа НедвИжИМоГо ИМущества

№ группа компаний
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 SRG 688 945
2 «нкЦ «Эталонъ» 444 859
3 «Центр независимой экспертизы собственности» 159 380
4 «консалтинговая группа Лаир» 156 330
5 «Технологии Доверия» (TeДо) 147 186
6 «Евроэксперт» 137 006
7 «ЛЛ-консалт» 131 700
8 рУкон 125 922
9 «Союзэкспертиза» ТПП рф 122 847

10 «российская оценка» (ро групп) 111 684

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.

оцеНочНые ГРуппы: оцеНКа НеМатеРИальНых 
аКтИвов И ИНтеллеКтуальНой собствеННостИ

№ группа компаний
Выручка  

по направлению  
за 2024 год (тыс. рублей)

1 «аБн-консалт» 74 377
2 «альтхаус консалтинг» 70 000
3 «Эверест консалтинг» 63 865
4 «консалтинговая группа Лаир» 38 350
5 «Центр независимой экспертизы собственности» 34 000
6 «российская оценка» (ро групп) 32 715
7 «Пачоли» 15 435
8 «Вэлью арка консалтинг» 15 170
9 «Терра Докс Инвест» 12 060

10 «2Б Диалог» 11 320

Источник: RAEX, по данным участников рэнкинга.


